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ABSTRAK

P Padang Intermedia Pers merupakan perusahaan vang bergerak di
bidang jasa fnformasi yang herupa penerbitan surat kabar yvaitu Harvian Pogt
Padang Phspres. Penerbitan Harian Pagi Padang Dkspres tevdivi aras dia
permimiaan vaitu surat kabar langeganan den non langganan. Surai kabar
fangeanan bersifal pasti {determuanstik), sehingea dalam menentukan  fumilah
sural kabar vang akan difirimkan tidak memeriukan perkiraan, Surat kabar non
fangeanan bersifal probabilistik, sefungea dalam menentwkan jumlal surat kabar
et ket dikirimbkan membutuhian perkiraan.

Surat kabar non langganan mengakibatkan terjadinva sisa penjualan
sural kabar dan kehidangan peluang penjualan surat kabar, Sisa penjualan surat
kahar terjadi apabila jumlalh eksemplar yang terjual kecil davt jumlah eksemplar
venig dikivimkan, sedanghan ketnlangan peluang penjualan terjadi apabila pumlah
chsemplar vang terpnal besar davi jumlah clsemplar vang dikirimban. P11 Padang
Intermedia Pers selama periode Januari-Jum 2006 telah mengalami kerngian
yerhg sangal besar vaitn sekitar Rp. 90 juta akibat adanva sisa penfualan surat
kahar, Berdasarkan masalah tersebut, maka diperfukan swatn algoritma unink
menentukan jumlah pengiviman optimal ke wilavah disiribusi. Algoriimea dalam
peneliticor ini dikembangkan dari model matematis, model matemaiis didapatkan
dengan pendekaian variabel random seswal dengean distribusi data jumlal surat
kabar  terjual  dengan mengmunakan  data-dara vang berfibungan  dengan
penjralan vaiin data bava kerugian per eksemplar surar kabar, data hiaya
kehilangan  penjualan per eksemplar surar kabar, data ongkos  kirim per
ehsemplar surat kahar dan data jumlalh surat kabar terjual per bulan selama
Janweari<funi 2006, Dari algoritma yang didapathan, maka dibuar perangkai
liwdk Distribution Problem Solving wink memudahbkan penerapan aleorioma
tersebut.

Berdasarkan hasil yang didapatkan, maka witnl meneniukan fumlal surat
kathar optimal yang akan dikirimkan ke wilavalh distribusi digunakan formulasi T,

(~1.3%a ~ w) + Lo untek penjualan hari sebelumnya tidak terjual habis dan T,
(01653 6 ) L, untnk penjualan hart sebelunmmya terinal habis. Solusi vang
dihasilkan model meatematis ini memberikan solusi vang lebih baik dibandingkan
dengant solust nvata dengan Kriteric mivimast jumladr kerugion. Adapun jumlah
kerugian yang diliasilkan solusi model adalah Bp 3.097 940, sedangkan kondisi
nveta Kpp 12010640,

Kata kunei : moded, model matemaits, probabilisiik



BABI
PENDAHULUAN

1.1 Latar Belakang

Perkembangan teknologi telah membuat kebutuhan manusia terhadap
sesuatu hal menjadi sangat tinggl. termasuk kebutuhan terhadap ketersediaan
informasi, Untuk mendapatkan berbagai macam informasi dapat diperoleh melalu
berbagai macam media massa baik surat kabar maupun media elektromk
Penerbitan surat kabar dalam usaha memenuhi kebutuhan manusia terhadap
kebutuhan informasi membutubkan informast yang akurat untuk meyakinkan
pembaca. Supaya manusia cepat mendapatkan informasi melalui surat kabar
tersebut, maka dibutuhkan penyaluran atau pendistribusian surat kabar vang baik
serta jumlah vang akan didistribusikan tepal sehingga kebutuhan para pembaca
dapat terpenuhi.

PT Padang Intermedia Pers scbuah perusahaan yvang bergerak di bidang
jasa informasi yvang berupa penerbitan surat kabar yaitu Harian Pagi Padang
Ekspres. Harian Pagi Padang Ekspres merupakan salah satu surat kabar yang
menguasal pasar di Sumatera Barat (Sari, 2007). Hal i dapat dilihat dari volume
penjualan Harian Pagi Padang Ekspres vang sangat besar dibandingkan surat
kabar harian sejenisnya. Perbandingan volume penjualan Haran Pagi Padang
Ekspres dengan surat kabar s¢jenus dapat dilihat pada Tabel 1.1

Tabel 1.1 Perbandingan Volume Penjualan Harian Pagi Padang Ekspres Dengan
Surat Kabar Sejenis

Tahun Volume Penjualan (Fisemplar) : Total
Padanis Fls pros Haluan Pos Metro Singpalang

Tty | I e 2204934 | 1808871 1.872.330 0, 187780
35.93"% 240005 15659 %, 238 100

003 3,832,600 24767 2007 802 | GRG.TIS (11060 6154
JH.08 % 24.61 %% 20.55% 16.70% 10045

2003 452250 2203 AR 2327117 | 1975167 | 11449534
SO0 22400 2Z0.52%0 17.25%% | TR

mriy o A S L 2213710 2.264.249 12600659 |
43.T0%, LR B 17.48"% 17.88% j AL |

T 6.605.425 28262500 2267167 2336.167 [ENTETC|

SEE 4740 20T 16005 %0 16.54% 1000

Sumber: { Sart, 2007, Hal 6)



PT Padang Intermedia Pers menerbitkan dan mendistribusikan surat kabar
Harian Pagi Padang Ekspres di seluruh wilayvah pemasaran Sumatera Baral vaitu
Padang. Bukittinggi, Payakumbuh, Batusangkar, Pariaman, Solok, Painan, Lubuk
Basung. Sijunjung/Dharmasraya, Lubuk Sikaping, Sawahlunto dan Padang
Panjang. Sebelum surat kabar didistribusikan bagian sirkulasi telah melakukan
pengaturan dan pengorderan terhadap percetakan. Proses pengumpulan berita
dilakukan oleh pihak Harian Pagi Padang Ekspres dan setelah berita terkumpul
maka selanjutnya selurub proses produk sampai produk dicetak merupakan
tanggung jawab PT. Graindo selaku perusahaan penyedia jasa percetakan bagi PT
Padang Intermedia Pers

PT Padang Intermedia Pers menerima produk surat kabar vang vang telah
dicetak oleh PT Graindo vang berupa produk surat kabar vang telah lavak
didistribusikan. Selanjutnya produk ini ditangani oleh tenaga sirkulasi untuk
selanjutnyva didistribusikan ke wilayah distnibusi. Dalam melakukan distribusi, PT
Padang Intermedia Pers menggunakan jasa pihak ketiga atau owfsonrcing, di mana
pendistribusian  surat kabar sampai di perwakilan masing-masing wilayah
distribusi dilakukan oleh pihak tertentu dengan perjanjian kontrak, yang dilakukan
biasanya untuk periode 2 tahun dan bisa diperpanjang sesuai dengan kesepakatan
PT Padang Intermedia Pers dan pihak terscbut. Dengan melakukan kerja sama
dalam  mendistnbusikan  surat  kabar, maka tanggung jawab terhadap
pendistribusian surat kabar ke selurub wilayah distribusi ditanggung oleh pihak
outsonrching tersebut. Sedangkan untuk wilayah distribusi Solok Selatan dan
Pesisir Selatan. pendistribusian surat kabar dilakukan dengan menggunakan bus.

Pihak oursourcing melakukan distribusi surat kabar ke wilavah distribusi

dengan menggunakan rute seperti pada Gambar 1.1

(%}



BAB VI
PENUTUP

f.1 Kesimpulan

Model optimisast penginman surat  kabar ke wilavah distribusi  yang
dikembangkan ini dapat memintmumkan jumlah kerugian surat kabar tak terjual dan
pengambilan keputusan secara mtuitif dapat diganti dengan menggunakan model
matematis, Formulasi lengkap model optimisasi pengiriman surat kabar ke wilavah
distrthusi adalah apabila penjualan hari sebelumnya merupakan penjualan yang tidak
terjual habis, maka jumlah vang akan dikirimkan ke masing-masing wilayah distribusi
adalah nilai z dikalikan dengan standar deviasi data penjualan ditambah dengan rata-rata
data penjualan dan ditambah dengan jumiah langganan untuk wilayah distribusi yang
bersangkutan Dimana 7z adalah nilai peluang yang didapatkan dari tabel normal.
Sedangkan apabila penjualan hari schelumnya merupakan penjualan yang terjual habis,

0399 2718 7

maka permintaan untuk hari berikutnya adalah dikali standar devias:

b

data penjualan ditambah dengan rata-rata data penjualan dan jumlah langganan untuk
wilayah distribusi yang bersangkutan. Dimana Zy adalah nilai biaya per eksemplar sisa
surat kabar ditambah dengan biava ongkos kinm per eksemplar surat kabar dibagi dengan
sumlah biava per eksemplar sisa surat kabar ditambah dengan biava per eksemplar

kehilangan peluang penjualan surat kabar,

6.2  Saran

Dari hasil penelitian  vang dilakukan, dapat disarankan untuk penelitian
selanjutnva dalam menentukan jumlah pengiriman optimal bisa dipertimbangkan rute
distribusi vang digunakan apakah sudah optimal atau belum dan juga pertimbangkan
spakah perubahan jumlah langganan mempengaruhi jumlah surat kabar vang akan

dikirrmkan
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