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ANALISIS SISTEM IMSTRIBUSI SEMEN PADA PT. SEMEN PADANG DI KOTA
PADANG

Skripsi 5 -1 aleh Maimun Salma, Pembimbing : Dr. Vera Pujani SE. MM.
ABSTRAK

Penalitian ini di lakukan untuk mengatahui bagaimana proses sistem distribusi semen yang di
lakukan PT, Semen Padang. Dan apa saja hambatan-hambatan dan halangan pada proses
disliibusi samen PT. Seman Padang melzlui saluran distribusinga di kota padang. Dari hasil
penelitian Inl diketahui bahwa proses pendistribusian semen PT. Semen Padang dalam
penjualan semennya sampai ke konsumen mealalui 4 tahap yaitu Distributer, agen, toko,
konsumen. Dalam penelitian ini di kefahui bahwa fidak ada terdapal masalah dalam
pendistribusian samennya, hanya ferdapat permasalahan atau hambatan-hambatan dalam
pendstibusan samen yang barasal dari pabrik preduksi PT. Semen Padang itu sendir jika
mesin-mesin produksinga rusak. Permasalahan atau hambatan-hambatannya yaitu tentang
kemacelan pada waktu pemuatan di pabrik PT. Semen Padang yang diakibatkan aleh mesin-
mesin produks di pabrik PT. Semen Padang rusak, Qleh sebab ilu di harapkan peruzahaan
FT. Semen Padang lebih memperhatikan dan meningkatkan sarana dan prasarana pada
bidang produks: semennya.
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BABI

PENDAHULUAN

1.1 . Latar Belakanz Masalah

Lingkungan usaha yang berubeh - ubah menentue perusahagn untuk dapar
menyesuaikan diri dengan  persaingan vang ada. Rcadsan vang demikian
inenyebabkan setiap perusahaan harus dapat meorumuskan dan mengimpleme-
ntasikan strategi yang tepat agar tetap bertahan ditengah kompetisi.Untuk menjaga
kelangsungan hidup perusahaan dan daya saing produk, diperlukan adusya
kebijaksaan pemasaran yang terarzh.Kebijaksanaan ini digunakan oleh perusahaan
unluk memuaskan pasac sasaran dalam mencapai mjuan pemasaranya. Salah salu
dari aplikasi dari tjuan terscbut dengan malakukan pengelolaan yang baik
tehadap sistem distribusi.

I"I. Semen Padang merupakan salah satu penzabasil semen tertoa i
Indonesia juga melaksanakan berbagai kebijakan-kebijakan yang ditetapkan untuk
dilaksanakan agar mencapai tujuan perusshaan, Schagai salsh satu perusahaan
yang mempunyai pangss pasar yang sangat luas I'T. Semen Padang menetapkan
sistein j:nengelu-l!ﬂﬂ.n distribusi yang teratur agar keseluruhan pasar dapat terpenuhi.
Sebapai suatu industri yang mengelah bahan baku yang berasal dard sumber dava
alam murni. pihak pemesghaan harus jeli untuk mengolah produksinea dan
penyalurannya ke konsumen, Hal ini untuk menjaga agar baban baku yang tersedia
tidak cepat habis karena pemborosan,

Berikut dapat dilihat perkembangan penjealan semen beberapa Lahun

rerakhir 2



Tabel 1.1
Perkembagan penjualan Semen PT. Semen Pudang

Drari tahun 2002-2007 {dalam ton)

Tahun Penjualan Dalum Nepri Exsport Total
242 3319057 |69, 808 342823
2003 3203748 ! 1318126 | 4.521.876
2004 310,234 I [.312.585 4,502,794
2005 3881539 i.335.443 S219.984
2006 4357433 202001 5.562.434 I
2007 A4 036588 [ LIR]3 | 6,447,556

2ab |

!‘_‘.i;&l'l'li!'{.‘!' - PT. H::mclt-r-‘aﬁén_g_—

Drari tahel 1,1 dapat dilihat bahwa jumlah produksi semen yang dihasilkan
oleh PT. Semen Padang pada ahun 2003 mengalami penurunan  tlingkal
penjualan, [isebabkan karena ckspor dan penjualan dalem negri menurun, Tetapi
pade tabhun 2004 - 2007 mengalami peninghatan penjualan pada tiap tahunnya
viny disebabkan karcoa tingkat penjualan dalam negri semekin meningkat tiap
tahun. Hal ini discbabkan karens meningkatnya penjualan Ji daerah pemasaran
dalam negri yaitu pulas Sumateraluar Sumitera. [al ini dapat terjadi karcna
perusahaan sudah mampu bersaing dengan perusabasn pesaing lainva dapat
mengwasy deerah pemasaran dalam Negri.

Dalam melaksanakan penvaluran barang dad pabrik sampai ketangzan
konswmen PT. Semen Padang mercrapkan sistem distribusi vang mengeunakan

saluran ditribusi dimulai daei disteibutor | agen , twhko, barulgh produk dapa
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BAB VI

PENUTUP

ih.1. Kesimpulan

Herdasarkan wraian diatas, maka dapat ditarik beberapa kesimpulan dan

penuhis dapat menjawab perumusan masalah yang dibahas dalam skripsi ini waitu:

1.

F-a

Proses pendistribusian semen yang dilakukan oleh FT.Semen Padang
melalui saluran distribusi (distributor, agen dan toko) dikota Padang yaiu
Dalam penjualan semen sampai ke konsumen harus melalui empat tahap,
vaity pabrik PT.Semen padang, distributoragen toko konsumen. FT. Semen
Padang mengeluarkan DR untuk distributor, kemudian distributor menjual
DAY keagen,selanjutnya agen melakukan pemuatan dipabrik,baru kemudian
tmenjual semennya  ketokokemudian ko menjualnva  kekonsumen.
Bahwa pendistribusian semen pada PT. Semen Padang pada distributor,
agen, toko, peleksanaan pendistribusian untuk wilayah kota Padang secara
umum rasih belum  herjalan sesuai standar yang diinginkan aleh
perusghaan. Karena lemdapat adanya hambatan-hambatan atau masalah
tentang kemacelan pada wakte pemuatan di pabrik yang menpakibatkan
antrian dipabrik berhari-han yang menpakibatkan ketidak lancasan dalam

pendistribusian semen.

Hambatzn-hambatan dan halangan proses distribusi semen  (distributor,
agen dan toke ) di kota Padang Yaitu ;

Terdapat adanva bambatan-hambatan atay masalah tentang kemacetzn
pada waktuy pemuatan di pabrik yang diakibatkan olel mesin-mesin

produksi rusak sehingga produksi semen terhenti dan terjadi kemacetan
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